
Identifier les zones de demande pour votre activité

Cette ressource vous permet d’identifier où se trouve la demande pour vos services afin
d’augmenter votre visibilité sans budget ni SEO.

Pourquoi c’est important

Votre visibilité dépend en partie de votre positionnement géographique. Être présent là où la
demande existe augmente votre exposition et vos opportunités.

Méthode

1. Définissez votre service 2. Identifiez les zones de demande 3. Ajustez votre présence (profil, site,
Ads) 4. Testez et mesurez

Prompt à utiliser

Liste les villes en France où la demande pour le service suivant est la plus forte : [SERVICE].
Classe les villes par niveau de demande, donne un top 10 principal et secondaire avec justification.

Comment l’utiliser

Utilisez ces villes pour configurer vos profils (Malt, Google), vos campagnes Ads et vos pages
locales.

Conclusion

La visibilité n’est pas un hasard. Elle dépend de votre capacité à vous positionner là où se trouve la
demande.


